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IL CDA APPROVA LA RELAZIONE SEMESTRALE AL 30 GIUGNO 2024 

MAGIS S.P.A. SUPERA L’ANDAMENTO DEL MERCATO E  
CONFERMA LE PREVISIONI DI CRESCITA IN LINEA CON IL CONSENSUS 

 
Confermato un outlook di crescita stabile e sostenuta,  

frutto dell’impegno continuo nell’innovazione, nella qualità dei prodotti e  
nella soddisfazione dei clienti, saldamente al centro della strategia aziendale.  

 

Solida Crescita Finanziaria: Free Cash Flow Yield al 13,80% (15,8% al lordo delle Capex 
straordinarie) segnale di elevata redditività e sostenibilità 

Ricavi: Euro 43,8 Milioni (+3,61%) 

Ebitda: Euro 8,0 Milioni (+1,59%) 

Ebitda Adj1: Euro  8,8 Milioni (+0,9%) 

Risultato Netto: Euro 4,5 Milioni (+1,35%) 

Indebitamento Finanziario Netto: Euro  - 6,9 Milioni, cassa netta positiva (+ 9,3 Milioni cassa 
generata in 12 mesi da H1 2023) 

Indebitamento Finanziario Netto Adj2: Euro 3,7 Milioni  

Patrimonio Netto: Euro 43,0 Milioni  
 
 
 

Cerreto Guidi (FI), 24 settembre 2024 – Magis S.p.A. (“Magis” o la “Società”), Società leader nella 
produzione di nastri adesivi personalizzati e sistemi di chiusura per il bodycare di adulti e infanzia, 
quotata sul mercato EGM di Borsa Italiana (ticker: MGS), comunica che il Consiglio di 
Amministrazione ha approvato in data odierna la relazione semestrale al 30 giugno 2024, redatta 
secondo i principi contabili italiani e ai sensi del Regolamento Emittenti Euronext Growth Milan. 
 
 

 
1 EBITDA al lordo dei canoni di leasing e di locazione calcolato secondo la definizione dell’art. 6.7 dello Statuto della 
Società, ai fini degli obiettivi di crescita legati alla conferma delle azioni PAS. 
 

2 Indebitamento Finanziario Netto calcolato secondo la definizione dell’art. 6.7 dello Statuto della Società, ai fini degli 
obiettivi di crescita legati alla conferma delle azioni PAS. 
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Marco Marzi, Presidente di Magis S.p.A., dichiara: “Il superamento del trend del nostro mercato di 

riferimento è una chiara dimostrazione del nostro impegno e della nostra visione a lungo termine. Il 

focus sul miglioramento continuo e sull'espansione strategica ci ha permesso di ottenere risultati 

eccezionali, nonostante le sfide economiche globali. Guardiamo avanti con ottimismo, consapevoli 

che le basi solide su cui poggiamo ci consentiranno di affrontare con successo le sfide future e di 

continuare a creare valore per tutti i nostri stakeholder.” 

Mattia Blengini, CEO di Magis S.p.A., dichiara: "Siamo estremamente soddisfatti dei risultati 

ottenuti e dell’andamento positivo del business. Il nostro team ha lavorato per superare le sfide del 

mercato, e questi risultati confermano la bontà delle nostre scelte strategiche. Guardiamo con 

fiducia al futuro, con l’obiettivo di continuare a generare valore per i nostri azionisti, clienti e 

dipendenti". 

Principali risultati al 30 giugno 2024 

Nel 2024, i ricavi hanno registrato una performance in miglioramento rispetto all'anno precedente, 

passando da 42,3 milioni a 43,8 milioni di euro. Questo dato segnala un aumento della domanda e 

una maggiore efficienza nelle vendite, confermando il trend positivo dell'azienda. L'azienda è 

riuscita a conseguire questo risultato nonostante il mercato di riferimento sia sfidante, dimostrando 

capacità di adattamento, reazione e crescita in un contesto particolarmente competitivo nel settore 

dei nastri adesivi, complementato con un forte sviluppo e vendita dei sistemi di chiusura dedicati a 

prodotti per il body care di cui siamo leader sul mercato italiano. 

Il management sta lavorando attivamente per mantenere il trend positivo e raggiungere gli 

ambiziosi obiettivi fissati per il futuro. Grazie a una strategia ben definita e a un forte impegno nella 

gestione delle risorse e dell'innovazione, il management è fiducioso di poter superare le sfide poste 

dal mercato e di continuare a guidare l'azienda verso una crescita sostenibile e costante. 

Un altro indicatore di stabilità nel primo semestre 2024 è il Risultato Operativo, che ha registrato 

una leggera crescita da 6,51 milioni di euro nel semestre 2023 a 6,56 milioni nel semestre 2024. 

Questo suggerisce che, pur fronteggiando l'aumento dei costi, l'azienda ha mantenuto una buona 

efficienza operativa, riuscendo a migliorare marginalmente i propri risultati. 

La gestione finanziaria è migliorata rispetto al 2023, con particolare enfasi sugli oneri finanziari, sono 

scesi da 626 mila euro a 615 mila euro, evidenziando una gestione più efficiente delle risorse 

finanziarie. Questo calo dimostra un approccio più attento nel controllo delle passività finanziarie. 
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Infine, il Risultato prima delle imposte ha registrato un incremento significativo, passando da 5,97 

milioni di euro a 6,11 milioni, dimostrando che l'azienda sta consolidando una solida posizione 

reddituale.  

L'azienda ha mantenuto una performance stabile e positiva, registrando una crescita sostenuta 

nonostante l'aumento dei costi operativi, in particolare quelli legati al personale. Questi costi sono 

aumentati per far fronte alla crescente domanda del mercato e per sostenere gli investimenti in 

capitale umano necessari per la crescita. Tuttavia, la capacità dell'azienda di incrementare i ricavi e 

di ottimizzare i costi non direttamente legati alle operazioni principali ha permesso di mantenere 

sia la marginalità lorda che quella netta in linea con il consensus del mercato, e superiori rispetto ai 

competitor del settore. 

L’Ebitda del primo semestre è passato da 7,9 milioni di euro nel 2023 a 8 milioni di euro nel 2024, 

risultato positivo che evidenzia la capacità dell'azienda di sfruttare la crescita delle vendite per 

migliorare la propria performance operativa, mantenendo sotto controllo i costi. L'incremento dei 

ricavi ha permesso all'azienda di generare un Ebitda superiore, consolidando la propria stabilità 

operativa e garantendo sostenibilità nel medio-lungo termine. 

L’Indebitamento finanziario netto mostra un notevole miglioramento tra il primo semestre del 

2023 (H1 2023) e il primo semestre del 2024 (H1 2024), con una cassa netta generata di 9,28 milioni 

di euro, corrispondente ad un free cash flow yield sulla market cap del 13,8% annuo (15,8% al lordo 

della Capex straordinarie). Questo risultato è stato raggiunto al netto degli investimenti (Capex) in 

efficientamento ed espansione della capacità produttiva (specificatamente nel settore dei sistemi 

di chiusura per bodycare), realizzati dall’azienda e al netto di acquisti strategici di materie prime 

effettuati in modo opportunistico durante H1 2024. 

Il patrimonio netto, pari a 43 milioni di euro, ha registrato un significativo aumento, dimostrando 

una maggiore solidità finanziaria e la capacità dell'azienda di creare valore per gli azionisti, 

consolidando ulteriormente la propria posizione nel mercato. 
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CONTO ECONOMICO E STATO PATRIMONIALE 

 

Stato Patrimoniale riclassificato 30/06/2024 31/12/2023 

   
Immobilizzazioni Immateriali nette 3.358.793 3.247.849 

Immobilizzazioni materiali nette 19.849.183 19.456.760 

Partecipazioni e altre immobilizzazioni 235.086 240.620 

finanziarie  
 

Capitale Immobilizzato 23.443.062 22.945.229 

   
Rimanenze di magazzino 14.398.949 11.822.043 

Crediti verso Clienti 17.723.853 14.837.224 

Altri crediti 1.285.775 1.834.100 

Ratei e risconti attivi 729.999 559.425 

Attività d'esercizio a breve termine 34.138.576 29.052.792 

   
Debiti verso fornitori 14.903.403 13.796.976 

Acconti 853 146.566 

Debiti tributari e previdenziali 1.997.288 808.389 

Altri debiti 1.456.197 1.248.818 

Ratei e risconti passivi 2.301.600 2.408.648 

Passività d'esercizio a breve termine 20.659.341 18.409.397 

      

Capitale d'esercizio netto 13.479.235 10.643.395 

   
TFR 127.110 119.493 

Debiti tributari e previdenziali M.L.T. 0 0 

Altre passività a medio e lungo termine 502.602 502.602 

Passività a medio e lungo termine 629.712 622.095 

    

Capitale investito 36.292.585 32.966.529 

   
Patrimonio netto -42.980.896 -38.500.772 

P.F.N. a medio lungo termine -5.292.837 -7.197.846 

P.F.N. a breve termine 12.210.764 12.967.239 

   
Mezzi propri e indeb. fin. Netto -36.062.969 -32.731.379 
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Macro-scenario economico e strategie adottate 

Nel semestre del 2024 il comparto packaging ha dovuto affrontare un contesto economico 

complesso, caratterizzato da diverse sfide e opportunità. L’aumento dei tassi d'interesse e le 

fluttuazioni dei costi delle materie prime hanno avuto un impatto significativo sul mercato. Tuttavia, 

la crescita della domanda di imballaggi sostenibili e innovativi ha rappresentato un’opportunità di 

crescita per il settore, opportunità che Magis era da tempo pronta a cogliere, forte dei propri 

brevetti innovativi. 

La continua evoluzione delle normative ambientali e l’accentuazione della pressione per la 

sostenibilità hanno determinato una spinta verso l’adozione di soluzioni ecologiche. Allo stesso 

tempo, la graduale normalizzazione iniziata post-pandemia ha portato a una domanda crescente di 

imballaggi per prodotti alimentari e beni di consumo, contribuendo alla ripresa del settore. 

 

Conto Economico riclassificato 30/06/2024 30/06/2023 

Ricavi delle vendite 42.425.530 41.587.284 

Variazione delle rimanenze 440.319 -91.845 

Altri proventi 1.398.213 708.931 

Valore della produzione 44.264.062 42.204.370 

Costi per acquisti -26.849.070 -23.108.404 

Costi per servizi -5.250.968 -5.261.173 

Costo del personale -4.903.989 -4.256.369 

Altri costi operativi 733.934 -1.709.434 

Totale costi operativi -36.270.093 -34.335.380 

Margine Operativo Lordo 7.993.969 7.868.990 

Ammortamenti -1.434.242 -1.363.219 

Accantonamento per rischi 0 0 

Rivalutazioni/(Svalutazioni) 0 0 

Risultato Operativo 6.559.728 6.505.771 

Proventi finanziari 168.345 96.774 

Oneri finanziari -615.571 -626.737 

Proventi (oneri) finanziari netti -447.229 -529.963 

Risultato prima delle imposte 6.112.501 5.975.808 

Imposte -1.592.093 -1.515.704 

Risultato netto 4.520.408 4.460.104 
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STRATEGIE ADOTTATE 

Innovazione e Sostenibilità  

La Società ha intensificato gli investimenti in ricerca e sviluppo per migliorare la sostenibilità dei 

nostri prodotti e ridurre l'impatto ambientale.  

Certificazioni Ambientali  

Sono state mantenute e ottenute nuove certificazioni ambientali qualificanti per garantire che i 

prodotti rispettino i più elevati standard di sostenibilità. 

Certificazioni: 

• Uni PdR 125_22 

• Certificato_9001  

• FSC Certificate  

• ISO 14001 

• ISO 14021 

 

Ottimizzazione della Catena di Fornitura 

In termini di efficienza dei costi, Magis ha ottimizzato la propria catena di fornitura per ridurre i costi 

delle materie prime e migliorare l'efficienza operativa, inclusala diversificazione dei fornitori.  

Da un punto di vista dell’automazione e digitalizzazione sono state implementate nuove tecnologie 

nei processi produttivi per migliorare la produttività e ridurre i tempi di inattività. 

Espansione nei Nuovi Mercati 

Magis ha messo in atto una strategia mirata di espansione nei mercati emergenti e nei settori in 

crescita per nuove opportunità di business. 

Adattamento ai Cambiamenti Normativi 

Sotto l’aspetto della compliance regolamentare, grazie alla struttura preparata e reattiva, sono state 

adattate puntualmente le operazioni in modo conforme alle nuove normative e regolamenti 

ambientali, garantendo pratiche sempre in linea con le leggi vigenti. 
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Con un impegno continuo verso l'innovazione, la sostenibilità e l’efficienza, la società è ben 

posizionata per continuare a crescere e a sostenere il successo a lungo termine nel mercato di 

riferimento. 

Evoluzione prevedibile della gestione  

Nel corso degli ultimi esercizi, Magis ha effettuato investimenti significativi per potenziare la propria 

capacità produttiva e ottimizzare i tempi di consegna. È stato inaugurato un nuovo impianto 

industriale e sono stati integrati macchinari di ultima generazione, che hanno migliorato sia la 

produzione che la qualità stessa dei prodotti. Anche nel secondo semestre del 2024, continueranno 

gli investimenti in ricerca e sviluppo propedeutici all’introduzione di metodi produttivi innovativi e 

nuovi prodotti nel prossimo futuro. Tra questi, nel corso dei prossimi mesi entrerà in funzione il 

nuovo laminatore che permetterà, attraverso l’incremento della capacità produttiva e 

l’ottimizzazione dell’efficienza operativa, di rispondere al meglio alla crescente domanda 

nell’ambito dei sistemi di chiusura per il bodycare. 

DEPOSITO DELLA DOCUMENTAZIONE E PRESENTAZIONE DEI RISULTATI 

Copia della Relazione Finanziaria al 30 giugno 2024, comprensiva della Relazione della Società di 

Revisione, sarà messa a disposizione del pubblico nei termini di legge presso la sede sociale in via 

Ponte Cerretano, n. 24, Cerreto Guidi (FI), oltre che mediante pubblicazione sul sito internet 

www.magis.it nella sezione “Investor Relations”. 

I risultati relativi al primo semestre 2024 di Magis saranno presentati alla comunità finanziaria il 

giorno 27 settembre 2024 in conference call alle ore 10:30.  

Per partecipare alla call, si clicchi al link seguente https://teams.microsoft.com/l/meetup-

join/19%3ameeting_OGY0ODA3NjItNjQ1OC00NjE0LWEyNTEtODFmZWQxYzk0YTM4%40thread.v2

/0?context=%7b%22Tid%22%3a%22852bed9b-2153-4a41-a521-

710df95211a4%22%2c%22Oid%22%3a%22bfec9612-845d-4f13-adc0-382a72c251ba%22%7d 

 Per informazioni rivolgersi ai contatti in calce al presente comunicato. 

 

 

 

 

https://teams.microsoft.com/l/meetup-join/19%3ameeting_OGY0ODA3NjItNjQ1OC00NjE0LWEyNTEtODFmZWQxYzk0YTM4%40thread.v2/0?context=%7b%22Tid%22%3a%22852bed9b-2153-4a41-a521-710df95211a4%22%2c%22Oid%22%3a%22bfec9612-845d-4f13-adc0-382a72c251ba%22%7d
https://teams.microsoft.com/l/meetup-join/19%3ameeting_OGY0ODA3NjItNjQ1OC00NjE0LWEyNTEtODFmZWQxYzk0YTM4%40thread.v2/0?context=%7b%22Tid%22%3a%22852bed9b-2153-4a41-a521-710df95211a4%22%2c%22Oid%22%3a%22bfec9612-845d-4f13-adc0-382a72c251ba%22%7d
https://teams.microsoft.com/l/meetup-join/19%3ameeting_OGY0ODA3NjItNjQ1OC00NjE0LWEyNTEtODFmZWQxYzk0YTM4%40thread.v2/0?context=%7b%22Tid%22%3a%22852bed9b-2153-4a41-a521-710df95211a4%22%2c%22Oid%22%3a%22bfec9612-845d-4f13-adc0-382a72c251ba%22%7d
https://teams.microsoft.com/l/meetup-join/19%3ameeting_OGY0ODA3NjItNjQ1OC00NjE0LWEyNTEtODFmZWQxYzk0YTM4%40thread.v2/0?context=%7b%22Tid%22%3a%22852bed9b-2153-4a41-a521-710df95211a4%22%2c%22Oid%22%3a%22bfec9612-845d-4f13-adc0-382a72c251ba%22%7d
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Prospetti di dettaglio del Conto Economico  

 

 

 

 

 

 

 

  30/06/2024 30/06/2023 30/06/2022 Δ % 23/24 
Cagr 

22/24 

Totale Valore della produzione 44.264          42.204  
            

52.498  
4,88% -15,68% 

      

Consumi di materie prime -24.712 -        23.720  
-          

32.239  
4,18% -23,35% 

% su totale ricavi -56% -56% -61%   

      

Costi per servizi -5.251 -          5.261  
-             

5.233  
-0,19% 0,34% 

% su totale dei ricavi -12% -12% -10%   

      

Personale -4.904 -          4.256  
-             

4.477  
15,23% 9,54% 

% su totale ricavi -11% -10% -9%   

      

Altri costi operativi  -1.403 -          1.097  
-             

1.079  
27,89% 30,03% 

% su totale ricavi -3% -3% -2%   
      

Margine Lordo operativo  7.994 
            

7.869  
              

9.470  
1,59% -15,59% 

% su totale ricavi 18% 19% 18%     
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  30/06/2024 30/06/2023 30/06/2022 Δ % 23/24 
Cagr 

22/24 

Margine Operativo Lordo  7.994 
            

7.869  
              

9.470  
1,59% -15,59% 

      

Svalutazioni 
                      

-    
                   -                         -    0,00% 0,00% 

% su totale ricavi 0% 0% 0%   

      

Ammortamenti -1.434 -          1.363  
-             

1.339  
5,21% 7,09% 

% su totale dei ricavi -3% -3% -3%   

      

Proventi ed oneri finanziari 
-                 

447  
-              

530  
-                

811  
-15,66% -44,88% 

% su totale ricavi -1% -1% -2%   

      

Imposte 
-             

1.592  
-          1.516  

-             
2.035  

5,01% -21,77% 

% su totale ricavi -4% -4% -4%   

      

Risultato Netto 
               

4.520  
            

4.460  
              

5.285  
1,35% -14,47% 

% su totale ricavi 10% 11% 10%     
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PATRIMONIO NETTO 

 

 

 

 

  Capitale 
Riserve di 
capitale 

Riserva 
per 

stock 
grant 

Riserva da 
attività 

finanziarie 
disponibili 

per la 
vendita 

Riserva 
piani a 

benefici 
definiti 

Riserve 
di 

risultato 
Totale 

Saldo al 01 gennaio 2023 
         

8.448  
          

8.282  
             -                       -                    -       13.675  

 
30.405  

Aumento capitale 
                 

1  
                 -                   

1  

Acquisto azioni proprie                 -    

Cessioni di azioni proprie                 -    

Dividendi                 -    

Stock grant                 -    

Riserva legale                 -    

Riclassifiche e altre variazioni     

-        
126  

-     
126  

Totale Utile/(Perdita) complessiva     

      
8.221  

   
8.221  

Saldo al 31 dicembre 2023 
         

8.449  
          

8.282  
             -                       -                    -       21.770  

 
38.501  

Aumento capitale                 -                   -    

Acquisto azioni proprie                 -    

Cessioni di azioni proprie                 -    

Dividendi                 -    

Stock grant                 -    

Riserva legale                 -    

Riclassifiche e altre variazioni     

-          
40  

-       
40  

Totale Utile/(Perdita) complessiva     

      
4.520  

   
4.520  

Saldo al 30 giugno 2024 
         

8.449  
          

8.282  
             -                       -                    -       26.250  

 
42.981  
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Per la trasmissione e lo stoccaggio delle Informazioni Regolamentate la Società si avvale del 

sistema di diffusione E-MARKET SDIR e del meccanismo di stoccaggio E-MARKET STORAGE 

disponibile all'indirizzo www.emarketstorage.com. 

 

 
Magis S.p.A. è leader nella produzione di nastri adesivi personalizzati, sistemi di chiusura per il 
body care di adulti e infanzia. Con sede a Cerreto Guidi in Toscana, Magis è stata fondata nel 1983 
da Marco Marzi, Presidente, tra le prime aziende del settore ad effettuare la spalmatura hot melt 
su polipropilene e prima in assoluto a sperimentare una forma di stampa protetta tra il supporto 
plastico e la massa adesiva. Magis orienta agilmente la propria ricerca alle esigenze dei mercati, 
prestando grande attenzione alla sostenibilità ambientale e garantendo elevati standard 
qualitativi. La stampa, fiore all’occhiello di Magis, si caratterizza per un’altissima qualità di 
riproduzione e di impatto cromatico, permettendo infinite possibilità di personalizzazione. 
 

 
PER INFORMAZIONI FINANZIARIE    PER INFORMAZIONI MEDIA 
MAGIS S.P.A.       SPRIANO COMMUNICATION & PARTNERS 
Francesca Marzi, IR Manager    Cristina Tronconi  

M. +39 346 0477901 
M. +39 329 8628575                ctronconi@sprianocommunication.com 
investor@magis.it      Matteo Russo M. +39 347 9834 881 

mrusso@sprianocommunication.com  
 

EURONEXT GROWTH ADVISOR  

Invest Italy SIM S.p.A. 
ecm@investitalysim.com  

SPECIALIST 

Banco Bpm S.p.A. 

segreteria@bancobpm.it 

 

 

  

mailto:ctronconi@sprianocommunication.com
mailto:investor@magis.it
mailto:mrusso@sprianocommunication.com
mailto:ecm@investitalysim.com
mailto:segreteria@bancobpm.it
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THE BOARD APPROVES THE HALF YEARLY REPORT AS OF 30 JUNE 2024 

MAGIS S.P.A. EXCEEDS MARKET TRENDS AND CONFIRMS THE GROWTH  
FORECASTS IN LINE WITH CONSENSUS 

 
A stable and sustained growth outlook has been confirmed and is the result of constant 

commitment to focusing the company’s business strategy on innovation, product quality and 
customer satisfaction. 

 

Solid Financial Growth: Free Cash Flow Yield at 13.80% (15.8% gross of extraordinary Capex), a 
sign of high profitability and sustainability 

Revenues: €43.8 million (+, 3.61%) 

Ebitda: €8.0 million (+1.59%) 

Ebitda Adj3: €8.8 million (+0.9%) 

Net Profit: €4.5 million (+1.35%) 

Net Financial Debt: €- 6.9 million, positive net cash position (+ 9.3 million cash generated in 12 
months from H1 2023) 

Net Financial Debt Adj4: €3.7 million 

Equity: €43.0 million 
 
 
 

Cerreto Guidi (FI), 24 September 2024 – Magis S.p.A. (“Magis” or the “Company”), leading 
manufacturer of customised adhesive tapes and fastening systems for disposable nappies and adult 
incontinence products, listed on the EGM market of Borsa Italiana (ticker: MGS), reports that today 
the Board of Directors has approved the interim report as at 30 June 2024, drafted in line with Italian 
accounting standards and pursuant to the Euronext Growth Milan Issuers’ Regulation. 
 
 

 
3 EBITDA gross of leasing and rental instalments calculated applying the definition in art. 6.7 of the Company By-laws, 
for the purpose of the growth targets linked to PAS shares. 
 

4Net Financial Debt calculated applying the definition in art. 6.7 of the Company By-laws, for the purpose of the growth 
targets linked to the PAS shares. 
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Marco Marzi, Chairman of Magis S.p.A., declares: “Surpassing the trends in our reference market is 

a clear demonstration of our long-term commitment and vision. Focusing on continuous 

improvement and strategic expansion has allowed us to achieve exceptional results despite the 

global economic challenges. We are looking ahead with optimism, aware that the solid foundation 

we stand on will help us to successfully tackle future challenges and continue to create value for all 

our stakeholders.” 

Mattia Blengini, CEO of Magis S.p.A., stated: "We are extremely pleased with these results and the 

positive business trends. Our team has worked to overcome the market challenges, and these results 

confirm the validity of our strategic choices. We are looking to the future with confidence, aiming to 

continue to generate value for our shareholders, customers and employees." 

Main results as at 30 June 2024 

In 2024, revenues recorded better performance than the previous year, up from €42.3 to €43.8 

million. This figure marks an increase in demand and greater sales efficiency, confirming the 

Company's positive trend. The Company has achieved this result despite its challenging reference 

market, demonstrating the ability to adapt, react and grow in the particularly competitive adhesive 

tape sector, complemented by a strong development and sale of fastening systems dedicated to 

body care products in which we are the market leader in Italy. 

The management is actively working to maintain this positive trend and achieve the ambitious 

targets set for the future. With a well-defined strategy and the solid commitment to resource 

management and innovation, the management is optimistic that the market challenges can be 

overcome, and continues to guide the business towards constant, sustainable growth. 

Another indicator of stability in the first half of 2024 is the Operating result (EBIT), which recorded 

a slight increase, from €6.51 million in H1 2023 to €6.56 million in H1 2024. This suggests that, while 

tackling an increased costs, the Company has maintained strong operating efficiency, managing to 

slightly improve its results. 

Financial management has improved on 2023, with particular emphasis on financial charges fell 

from €626,000 to €615,000, underlining a more efficient management of financial resources. The 

decrease demonstrates a more cautious approach to monitoring financial liabilities. 
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Finally, the Result before taxes recorded a significant increase, up from €5.97 million to €6.11 

million, showing that the company is consolidating a solid income position.  

The company has maintained stable, positive performance, recording sustained growth despite the 

increase in running costs, particularly those linked to personnel. These costs have increased to cope 

with the growing market demand and the necessary investments in human capital to support 

growth. However, the company’s ability to increase revenues and optimise costs not directly linked 

to key operations have made it possible to maintain both the gross and net margins in line with 

market consensus, at an even higher rate than its sector competitors. 

EBITDA increased in the first half of 2024, at €8 million up from €7.9 million in 2023. This positive 

result underlines the company’s ability to exploit the increase in sales to improve its operating 

performance and keep costs in check. The increase in revenues has allowed the company to 

generate a higher EBITDA, consolidating its operational stability and ensuring medium-long term 

sustainability. 

Net financial indebtedness shows a significant improvement between H1 2023 and H1 2024, with 

a generated net cash position of €9.28 million, corresponding to a free cash flow yield on the market 

cap of 13.8% per annum (15.8% gross of extraordinary Capex). This result was achieved net of 

investments (Capex) by increasing efficiency and expanding the production capacity (specifically in 

the bodycare fastening systems sector), assured by the company and net of the opportunistic 

strategic purchases of raw materials in H1 2024. 

Equity, at €43 million, increased significantly, demonstrating increased financial soundness and the 

Company’s ability to create value for its shareholders, further consolidating its market position. 
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PROFIT AND LOSS ACCOUNT AND BALANCE SHEET 
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Macro-economic scenario and strategies adopted 

In the first half of 2024, the packaging sector had to tackle a complex economic scenario marked by 

numerous challenges and opportunities. Both the increase in interest rates and fluctuating raw 

materials costs had a significant impact on the market. However, the increase in demand for 

sustainable, innovative packagings represents a growth opportunity for the sector, which Magis has 

been ready to welcome for some time thanks to its innovative patents. 

Continuous developments in environmental regulations and the increased pressure towards 

sustainability have driven the adoption of ecological solutions. At the same time, the gradual 

normalisation following the pandemic has led to an increasing demand for packagings for food 

products and consumer goods, contributing to the recovery of the sector. 
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STRATEGIES ADOPTED 

Innovation and Sustainability  

The Company has increased its investments in research and development in order to improve the 

sustainability of our products and reduce environmental impacts.  

Environmental Certifications 

The Company has maintained and obtained significant new environmental certifications to ensure 

that its products meet the highest sustainability standards. 

Certifications: 

• Uni PdR 125_22 

• Certificato_9001  

• FSC Certificate  

• ISO 14001 

• ISO 14021 

 

Optimisation of the Supply Chain 

In terms of cost efficiency, Magis has optimised its supply chain in order to reduce the costs of raw 

materials and improve operating efficiency, including the diversification of its suppliers.  

In terms of automation and digitalisation, new technologies have been implemented in the 

production processes to improve productivity and reduce downtimes. 

Expansion to New Markets 

Magis has implemented an expansion strategy in emerging markets and sectors in which new 

business opportunities are increasing. 

Adaptation to Regulatory Changes 

In terms of regulatory compliance, the Company’s qualified, reactive departments have quickly 

adapted their operations to comply with new environmental regulations and standards, 

guaranteeing practices that remain in line with the laws in force. 
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Continuously committed to innovation, sustainability and efficiency, the Company is in a strong 

position to continue to grow and support long-term success in the reference markets. 

Outlook for operations 

In recent years, Magis has made significant investments to enhance its production capacity and 

optimise delivery times. A new industrial plant was unveiled, and state-of-the-art machinery was 

integrated, which improved both production and the quality of the products themselves. In the 

second half of 2024, investments in research and development will continue in preparation for the 

introduction of innovative production methods and new products in the near future. Among these, 

the new laminator will come into operation in the next few months. By increasing production 

capacity and optimising operational efficiency, it will make it possible to better respond to the 

growing demand in the area of closure systems for bodycare. 

FILING OF THE DOCUMENTATION AND PRESENTATION OF RESULTS 

A copy of the Financial Report as of 30 June 2024, including the Auditing Company Report, will be 

made available to the public as established by law in the registered office of Via Ponte Cerretano, 

No. 24, Cerreto Guidi (FI), and will be published on the company website www.magis.it in the section 

"Investor Relations". 

Magis' results for the first half of 2023 will be presented to the financial community on 27 

September 2024 during a conference call at 10:30 am.  

To take part in the call, click on the link below https://teams.microsoft.com/l/meetup-

join/19%3ameeting_OGY0ODA3NjItNjQ1OC00NjE0LWEyNTEtODFmZWQxYzk0YTM4%40thread.v2

/0?context=%7b%22Tid%22%3a%22852bed9b-2153-4a41-a521-

710df95211a4%22%2c%22Oid%22%3a%22bfec9612-845d-4f13-adc0-382a72c251ba%22%7d 

 For further information, please contact the details found at the bottom of this release. 
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Details of the Profit and loss account 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

20 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

21 
 

 

EQUITY 
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For the transmission and storage of Regulated Information, the Company avails itself of the E-

MARKET SDIR dissemination system and the E-MARKET STORAGE mechanism available at 

www.emarketstorage.com 

 

 
Magis S.p.A. is a leading manufacturer of customised adhesive tapes and fastening systems for 
disposable nappies and adult incontinence products. Based in Cerreto Guidi in Tuscany, Italy, 
Magis was founded in 1983 by Marco Marzi, Chairman, and was one of the first companies in the 
industry to use hot melt coating on polypropylene and the first ever to experiment a kind of 
sandwich printing between the plastic support and the adhesive mass. Magis flexibly focuses its 
research on market needs, paying close attention to sustainability and ensuring high quality 
standards Printing, the company’s jewel in the crown, is characterised by very high-quality 
reproduction and chromatic impact, with endless customization options. 
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